TEKSTI: HELENA RITOLA | KUVAT: HANNU AALTONEN

S LIDI| 004 | Oxsa

OXSASSA ASIAKASPALAUTE JALOSTUU

TUOTEINNOVAATIOIKSI

Maaliskuussa 2012 perustettu Oxsa, viralliselta nimeltddn HPH Steel Oy, pddtti hankkia kerral-
la riittévdn kattavan SolidWorks-ohjelmisto- ja koulutuskokonaisuuden, joka tukisi mahdolli-
simman hyvin tuotesuunnittelua ja tiedonkulkua heti alusta pitden. Kertainvestointi on téllGin
mittavampi, mutta silld saavutetaan tulevaisuudessa merkittdvid etuja, koska "pala-palalta-
taktiikassa” joudutaan uusia ohjelmistoja hankittaessa usein aloittamaan jéirjeste/mien kon-
figurointi uudelleen alusta. Ohjelmistopanostus tukee Oxsan innovatiivista kilpailustrategiaa,
koska niiden avulla tuotekehitys on nopeampaa ja testausmahdollisuudet paremmat. Solid-
Works Enterprise PDM:Ild havitellaan listiksi tehokkuutta osto- ja tuotantopuolelle.

Oxsan jdredt lumilingot on kehitetty kovaan ammattikdyttéén.

Hén nikee tuotekehityksen jatkuvana liikkeend, jota asiakkailta saatu

palaute tyrkkii eteenpdin. "Emme vain tyydy myyméaan olemassa ole-
via tuotteita niin kauan kuin niilld on kysyntaa vaan kuuntelemme herkalla
korvalla asiakkaiden toiveita. Jos kaveri on tehnyt hommaa kolmekymmen-
td vuotta, keitd me olemme sanomaan hanelle, kuinka lunta pitda lingota.
Kokeneilta tekijoilta saadaan loistavia ideoita, joita ei voi rahalla ostaa. Oli-
si hdlmoad olla kuuntelematta niitd."

Toimitusjohtaja Mikko Piepponen vastaa yrityksen tuotekehityksesta.

Piepponen pitad tuotekehitysta jatkuvana prosessina. Kdytanndssa se na-
kyy esimerkiksi siind, ettd kauhasta on olemassa jo toistakymmenta ver-
siota. ldeat lahtevat usein pienistd yksityiskohdista. Hyva esimerkki on
lumilingon jalan sdato, jota muutettiin saadun palautteen mukaan kaytta-
jaystavallisemmaksi.

Oxsassa asiakas halutaan pitdd mukana tuotekehityksessa alusta loppuun
saakka. Kun uusi versio on testattu itse, se lahtee viela asiakkaalle koekayt-

téon. Vasta asiakkaalta saadun palautteen perusteella tehtyjen viimeisten
viilausten jalkeen uusi tuote on valmis markkinoille.

Suunnittelu on Piepposen mielestd kaiken tekemisen ldhtdkohta ja ainoa
tie erottautua ja menestya: "Kylla nditd kauhantekijoita riittaa, joten pitaa
osata tarjota enemman kuin kilpailijat. Meiddn tuotteissamme erottuvia te-
kijoita ovat esimerkiksi kauhojen mekaaninen kippisysteemi ja lumilinkojen
jauhemaalaus, jonka ansiosta maalipinta ei irtoa vaikka vasaralla hakkaisi."

Laatu keskiossa

Oxsan myyntipaallikkd Kaj Sundberg tiivistaa, kuinka yrityksessa suhtau-
dutaan hinnalla kilpailuun: "Asioita voi tehda hyvin ja edullisesti tai huo-
nosti ja kalliisti. TAma pitd3 paikkansa ennen kaikkea ammattipuolella, jo-
hon meidéan tuotteemme on suunnattu.”

"Joskus kay niin, ettd kun ideat vahenevit, niin rauta lisdéntyy. Se ei ole
meidan ajatuksenamme. Me emme lykkda putkipalkkeja kaikkialle vaan



kdytamme aina sitd materiaalia, mikd on kussakin kohdassa paras”, Piep-
ponen tdsmentda. Kireind aikoina tuotteiden laadun ja toimintavarmuu-
den merkitys korostuu. "Aikataulupaineet lisadntyvat jatkuvasti, myds asi-
akkailla. Siksi tydkalujen on oltava kunnossa hommassa kuin hommassa.
Jos on aurannut 14 tuntia sata kilometrid tietd, ei halua lahted valilla kotiin
kursimaan linkoa kasaan", Sundberg kuvailee.

Piepponen puhuu paljon suunnittelun merkityksesta. Laitteiden moni-
kdyttdisyys on pdivan sana. Esimerkiksi Oxsan kauhaa voi kdyttdd myos
kevyend lanana. Monikdyttdisyys ja sopivuus eri koneisiin nostaa laittei-
den kdyttoastetta, mikd puolestaan parantaa investoinnin kannattavuutta.
Piepponen uskoo, ettd tulevaisuudessa teollisen muotoilun merkitys kasvaa
entisestdan ja ulkonako voi olla jopa koko suunnittelun ldhtokohta.

Yksi Oxsan erikoisuuksista on tuotteiden jauhemaalaus. Kun tuote tulee
hitsaamosta, se siirtyy raekuulapuhaltamoon, jossa jadmét poistuvat. Siel-
té tuote siirtyy kattokiskojen varassa jauhemaalaamoon ja lopuksi uuniin
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kuivumaan. Tuloksena on korroosionkestdva, teflonmainen pinta, johon ei
esimerkiksi suojalumi tartu. Prosessin sivutuotteena saadaan saastdja, kos-
ka raekuulat ovat kierratettavia ja kuivatusuunin 1ampd kaytetddn hyvak-
si konepajan lammityksessa.

Ohjelmistot tdyskdyttoon
CadWorksin toimitusjohtaja Esko Simpanen vaatii edustamiltaan suunnit-
teluohjelmilta paljon: "Muutosten tekemisen pitda olla niin helppoa, ettd
se suorastaan houkuttelee tekemdan muutoksia ja parannuksia." Pieppo-
nen korostaa kuitenkin myds sit3, ettd kayttajan on tiedettava, mita tekee:
"SolidWorks on yht viisas kuin sen tyhmin kayttija. Itsestd saa mahdolli-
simman paljon irti, kun pystyy hyddyntdamaan mahdollisimman paljon hy-
van tyokalun ominaisuuksia. Siksi kurssitus on tarkeda. Meilld tullaan jat-
kossakin budjetoimaan koulutukseen joka vuosi."

Piepposen toiveena on hoitaa tuotekehitysprosessi mahdollisimman pit-
kélle koneen ddressa: "Protot pitdisi saada koneella niin valmiiksi, ettd ne
voisi periaatteessa laittaa suoraan tuotantoon.”
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Oxsalla olisi kiinnostusta kayttaa lumilinkojen testaamisessa hyvaksi So-
lidWorksin Flow Simulation -virtauslaskelmaohjelmaa. Olomuodoltaan jat-
kuvasti vaihtelevan lumen ja lumilingon pydrivdan mekanismin vuoksi pa-
rametrien maarittdminen ja algoritmien luominen testausohjelmaan on
kuitenkin erityisen haasteellista. Onneksi Oxsa voi kdyttda testaamisessa
Heinolan Hevossaaren tuotantolaitoksen kaunista ymparistda - viereisen
jarven jaata ja monipuolista maastoa - hyvidkseen siihen asti, kunnes yh-
dessd CadWorksin kanssa on saatu luotua ohjelmistoon mahdollisimman
autenttiset testiolosuhteet. Sen jalkeen lumilinkojen tuotekehitystd ja tes-
tausta voidaan tehdd entistd nopeammin ja tehokkaammin koneen &éares-
sd ympdri vuoden.

Tiedosta lisitehoa

Oxassa valittiin SolidWorks Enterprise PDM parantamaan tiedon kulkua
suunnittelun ja tuotannon seka alihankkijoiden ja muiden sidosryhmien va-
lilld. Tavoitteena on reaaliaikainen tiedon jakautuminen mahdollisimman
hallitusti. Koska lujuuslaskelmat, polttoleikkeet ja muuta suunnittelua tee-
tetdan alihankkijoilla ja osa yhteistyokumppaneista on maantieteellisesti
kaukana, yhteisessd ohjelmistoymparistdssd tapahtuva saumaton viestinta
on todella tirkeda. "Lahtodata on saatava mahdollisimman puhtaaksi. Siind
on oltava esimerkiksi tieto tilataanko leike laserleikattuna tai maalataanko
tuote oranssiksi", Piepponen tdydentaa.

Suunnitteluohjelmaa valittaessa paadyttiin SolidWorksiin paljolti yhteis-
tydkumppaneiden ansiosta. "Meitd véhan niin kuin sysattiin siihen suun-
taan. Kuultiin suosituksia ja saatiin palautetta. Erityisesti Planteckin Jark-
ko Syrjdla toimi tarkedna tukihenkilona meille pdin. Eli ratkaisu oli helppo,
koska oikeastaan muita vaihtoehtoja ei ollut”, Piepponen hymahtaa.

PDM sen sijaan oli uusi alue. Ensin Oxsassa ajateltiin, ettei versionhallin-
nalla olisi niin kiire, mutta tarve tulikin yllattdvan nopeasti vastaan. Tie-
don vieminen eteenpéin ilman sité oli Piepposen mukaan "sillisalaattia”, ja
alihankkijat kyselivat jatkuvasti peradn, mika versio mallista oli kulloinkin
menossa.

Kun PDM saadaan tdysimittaisena sekd oston ettd tuotannon avuksi, se
nopeuttaa ja varmistaa monin tavoin toimintaa myds oman talon sisalla.
Piepposen mielestd tieto pitda saada kulkemaan my6s toiseen suuntaan:
"Tuotannossa tiedetdaan parhaiten montako pulttia ja muuta tarvitaan ko-
koonpanovaiheessa. Samoin sielld huomataan, jos jokin osa mallissa teet-
taa ylimaaraista tyota. Siksi heiltd olisi hyva saada muutosehdotukset no-
peasti takaisin suunnitteluun.”

“Meiddn tuotteissamme erottuvia tekijoitd

ovat esimerkiksi kauhojen mekaaninen kippi-
systeemi ja lumilinkojen jauhemaalaus, jossa
maalipinta ei irtoa vaikka vasaralla hakkaisi.'

"
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Oxsa (HPH Steel Oy) suunnittelee ja valmistaa nykyaikaisilla me-
netelmilld maatalous- ja metsdkdyttoon tarkoitettuja tuotteita
kuten etu- ja takakauhoja, lumilinkoja ja perakarryja. Yrityksel-
& on oma tuotantolaitos Heinolassa, jossa tydskentelee vakitui-
sesti viisi henkil6a. Reilun vuoden ikdinen yritys tavoittelee kulu-
vana vuonna noin 1,4 miljoonan euron liikevaihtoa. Pidemmalla
tahtdimella tavoitteena on saada paatuoteryhmien markkinajoh-
tajuus Suomessa. Oxsa-tuotteita myyvien jalleenmyyjien maa-
rd on kasvanut vuodessa neljastd kolmeentoista. Yritys tahyaa
myds Pohjoismaisille markkinoille.



